FEUILLE DE ROUTE

7 Actions de Prospection
Commerciale sur Linkedin

02 03 04 05 06 07

Le secret de I'action

c'est de s'y mettre

Extrait de la Formation LinkedIn Prospecter
https://formation-linkedin-prospection.com


https://formation-linkedin-prospection.com/

Préciser son Objectif

Développer ses relations

Fonder son Profil vs. persona

Etendre son champ de visibilité

Devenir une référence pour des posts informatifs /éducatifs

—@ Metire en oeuvre sa stratégie de prospection

02 03 04 05 06 07

Identifier et lister Développer Elaborer les contenus Motiver des
des prospects visés | l'écosysteme du Profil du tunnel de vente calls et RdV

Faire du Profil le point Veiller, rédiger des Lancer la conversations,
d'accueil et d'informations contenus, diffuser établir larelation

ACTIONS

https://formation-linkedin-prospection.com


https://formation-linkedin-prospection.com/

Chiffrer, Planifier, s'engager, savourer
B

- |dentifier et lister des prospects visés

= Compléter et optimiser le Profil

=) Développer 'écosystéme du Profil

Elaborer les contenus de prospection

Actions récurrentes

- \eiller, rédiger des contenus, diffuser
=) Inviter des prospects a se connecter
Echanger, construire des relations

Entretenir la conversation & convertir

Vendredi
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AXIZ eBusiness ‘ ‘ Cette feuille de route est le

prolongement des activités

Formation LinkedIn ..
elaborée et conduite par : réalisées tout au long du

parcours de la formation.
Rouhina RAHBARIAN

Specialiste de grande Il a pour objectif, de ne rien
experience en . .
prospection digitale. oublier d'essentiel dans le

planning post-formation en
situation de travail. ”

https://formation-linkedin-prospection.com METHODE D'APPRENTISSGE PAR UNE DEMARCHE ACTIVE
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Tutoriels pour
booster les résultats
de la prospection
via LinkedIn.

Elaborés par
Rouhina Rahbarian

Spécialiste en
prospection digitale

LINKEDIN EN TETE DES RESEAUX
SOCIAUX UTILISES EN B2B

+15 TUTORIELS

POUR BOOSTER
LES RESULTATS DE
LA PROSPECTION

VIA LINKEDIN

Découvrez-les en accés direct
sans formulaire en ligne

https://formation-linkedin-
prospection.com/tutoriel/

https://formation-linkedin-prospection.com/tutoriel
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